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Малый биржевой бизнес
В следующем году частные управляющие получат возможность работать на бирже по–белому, 
став инвестиционными консультантами. В Петербурге под их управлением миллиарды рублей.

Инвестор вносит деньги на свой 
брокерский счет.

Составляется в простой пись-
менной форме договор инвесто-
ра и управляющего, определя-
ющий период управления, мак-
симально возможные потери 
по счету, а также размер возна-
граждения управляющего.

Инвестор получает в брокер-
ской компании пароль доступа 
к электронной торговой системе 
и передает его управляющему.

Управляющий совершает сдел-
ки от имени инвестора в тече-
ние оговоренного периода.

По итогам каждого прибыльно-
го года (или квартала) инвестор 
отдает управляющему возна-
граждение.

Составляется в простой пись-
менной форме договор инвесто-
ра и управляющего, определя-
ющий период управления, мак-
симально возможные потери 
по счету, а также размер возна-
граждения управляющего.

Инвестор передает деньги 
управляющему под расписку.

Управляющий вносит деньги ин-
вестора на собственный брокер-
ский счет.

Управляющий совершает сдел-
ки от своего имени, но в инте-
ресах инвестора, в течение ого-
воренного периода.

По итогам каждого прибыльно-
го года (или квартала) управ-
ляющий забирает свое возна-
граждение со счета. А также по 
желанию инвестора снимает со 
счета и передает ему оставшу-
юся сумму или ее часть.
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Биржа покажет успехи

Не перегибать палку

Валерий Скотников, 
руководитель отдела по работе 

с брокерскими компаниями 

Московской биржи

Алексей Кузнецов, 
генеральный директор 

СК «Капитал–полис»

Комментарии

Запустить проект «Рэнкинг управляющих» 
как минимум в тестовом режиме мы планируем до кон-
ца 2014 года. По сути, у управляющих появится публич-
ный трек–рекорд, подтвержденный Московской биржей, 
и они смогут в будущем обратить на себя внимание рабо-
тодателей — компаний или частных инвесторов.
Инвестиционные консультанты смогут пред-
лагать клиентам некий продуктовый набор из собствен-
ных и чужих стратегий, которые уже показали подтверж-
денные результаты в прошлом.

Деятельность финансовых посредников обя-
зательно нужно регулировать, потому что они должны 
отвечать за свою работу и перед компаниями, чьи про-
дукты продают, и перед клиентами. Но при этом нельзя 
зарегулировать, потому что по жестким правилам рабо-
тать они не станут. 
К примеру, сейчас мало кто хочет получать лицен-
зии страховых брокеров: большинство посредников на 
страховом рынке предпочитают выполнять те же функ-
ции в статусе агентов.

висимых. Это вопрос не­
скольких лет», — прогнози­
рует Алексей Тимофеев.

Главной причиной, кото­
рая может побудить част­
ных управляющих стать 
инвестконсультантами, 
скорее всего, станет жела­
ние привлечь новых клиен­
тов: закон обяжет консуль­
тантов войти в  саморегу­
лируемую организацию, 
и включение в реестр СРО 
в течение нескольких лет 
будет одним из подтверж­
дений профпригодности 
управляющего. Ведь если 
он обманет клиента, тот 
прежде всего пожалуется 
в СРО.

Другим подтверждением 
профессионализма управ­
ляющего станет публичная 
история управления счета­
ми (трек–рекорд), которую 
обещает к следующему го­
ду предоставлять Мос­
ковская биржа. На  бирже 
не  скрывают, что проект 
«Рэнкинг управляющих» 
делают специально к выхо­

ду закона об инвестицион­
ных консультантах, и ожи­
дают, что инвестиционные 
консультанты не  обяза­
тельно будут сами управ­
лять средствами клиентов. 
Некоторые из  них будут 
просто подбирать для кли­
ентов наиболее подходя­
щие инвестиционные стра­
тегии из всего многообра­
зия, предлагаемого управ­
ляющими.

Некоторые инвесткон­
сультанты, как считает 
Алексей Тимофеев, станут 
совмещать эту деятель­
ность с  бизнесом страхо­
вых агентов.

Немаловажной причи­
ной для получения статуса 
инвестиционного консуль­
танта станет и  правовая 
защита — как со  стороны 
СРО, так и со стороны су­
дов. Это поможет управля­
ющим цивилизованно ула­
живать возможные конф­
ликты с клиентами, недо­
вольными результатом уп­
равления.
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